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1. Modalités de mise en marché pour Ia récolte 2005

* Convention de mise en marché

* Programme «'avances financiéres
» PCSRA

* Programme complémentaire

» Contingent

* Quatre raisons de produire moins

III. Les quatre enjeux de la mise en marché en acériculture

« Développement des marchés

« 8écurité du revenu

* 8¢ tenir debout devant Iz contestation ot e marché noir
* La mise en marché d*un preduit de qualiic

IV. Faits saillants & Conclusion
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1. Résultats de la récolte 2004
Récalte et statistiques de classement

2004 2003 | 2002 | 2001
Récolte mondiale (M Ib) 1089 | 1050 | 91,9 | 782
Récalic guibécoise (M 1b) g64 | BEO | 716 | 624
Volume classé (M Ib) 73,1 754 | 606 | 519
Volume ¢lassé bio (M 1b) 12,3 11,0 6,1 -
% VR 1.8 16 6.1 22
Y NC 0.6 16 0.5 -
% Retenu 0.09 0.3 .04 -
¥ de AA 16.6 73 125 | 114
% de I 5.2 112 [ it6 | 115
Inventaires invendus (M Ib) 225 12,5 81 -
Ventes d'inventaires (2000, 2002 et 2003) (M Ib) | (4.,5) - - -
Inventaires eumulés (M b} 62,0 44 31,5 | 234
Ventes de vrac 54,1 | 625 | 52 52

-Inveptaires invendus av lor février 2005: 2,0 M b
. Valeur approximative: 120 M 5
-1 réduction dez ventas de vrac en 2004 s"explique principalement:
- Hausse de 4 M Ik d¢ la production mondiale
- Réduction des inventaires détenms par les achetours et des ventes de bio

L Reésultats de la récolte 2004

Evolution des marchés

Production Demande Toventaire! Tavenkice Inventalres! Inventaires!

Annép mondislc mondinle RCFEQ ‘FFAQ acheteurs mondianx

(million 1b) {milllon 1b} (mitlion Ik} ({millivn 1b) (mitlion Ib} (milllon Th)
1597 7.0 793 0,0 0.0 a5 EEX
1998 713 754 0.0 Y] 272 272
1793 1] 80.3 A0 0.0 23,1 331
2000 110.6 547 40 1240 6.1 59,1
aom 7832 BE.G6 4.0 © 190 257 487
ADDZ 519 97.6 4.0 . 6.6 124 43.0
2003 105.0 95,7 40 £ Y] %4 523
2004 108.9 9.0 40 559 23 622
2005* 100.0 100.0 44 559 i3 622

-

Cec sant des inventdirey cumilatify,
2 Projection basée yur lex fu:pufhé"; & unte Kipalte normale au Québec, d*im nombre Wrantaliles stable au Canada ef oux EBiatye
Unis, d"und destnede stable, 2t d'yn spsidme de contingent largament respaerd
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I. Riwuhiats de la récolte 2004

Evolution des marchés

Evolation de {a production du Québec, des autres
provinces et des Etats-Unis
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= Entre 1595 ¢t 200, il 5"cst gjontd 14 millions A" enrailles an Québes.

= L& pombre d'entailles & "axtérizur du Québee cat stable depulz plusicurs atindss.

* Entre 2003 et 2004, 12 nombie d'eritaillas en exploitation aux FatsInis a5t passé de 6,33 millions
i 6,96, zoit une mgmemmtion da 130 O entaillss ,

= Mombre d'sutnilles aux Nouvean-Brotewick = 1,2

+ Nombre d'siallles en Qatario = 1,4

+ Nombre d'zntallles o Nouvelle-Beomse = 0,2

L Rénultats de la récolte 2004

Evolution des marchés

EVOLUTIDN PES EXPORTATIONS CANA]]II_ENNES DE SUCRE ET DE
SIROP D*ERARLE, 1985 A 2004
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L. Résultats de la récolte 2004

Evolution des marchés

EVOLUTION DES PRIX OFFVERTS AUX ACERICULTEURS {3/LIVRE)

1997 | 1998 | 1999 | 2000 | 2001 | 2002 | 2003 | 2004
Tuux de change @ 13846 | 14835 | L4857 | L4U54 | 15489 | 15703 | 1.4000 | 13216
Prix pondére au USA 201 245 226 21 232 2.20 07| poE

Prix pondéré au Québer 185 220 1.85 Lbe 2.02 2.04 2.0q 213

Ecart (Québec = USA) <014 =025 =f0.41 =044 -0.30 -0.25 «0,07 +0.18

Note: L'enquéte du MAPAQ estime le coilt de production a:
2.60 % la livre

I. Résuliats de la récolte 2004

Avances et paiements

Paicments et avapces Vente de sirop en veac
(milliop de dollars) {million de dollars)

A, Avances (95.53 %)

Contingent (90 % X 59 X 2,11 $/1b) 107,0 102,9 (sirop 2004)

Sirop hors contingenk

1,20 $/1b (13,9 Mib) 154

Pasteurisation 4.6

Paiemnent du 15 mazs 2005 5.4 (conditionnel &

'ausorisation
. . de la FADO)

B. Paicment en fonction du Réglement 42
C. Prime bio iR ] 0,8 (prime bia)
Total 137.4 103,7
Solds (33,7

P.5. Les revenrs gémdrds par la vente du sirop 2000 setvivent & rembourssr fes ouvertures de erddits. Les revenns
générés par ka vente du sirop 2002 et 2003 ssront verséd aux producteurs. La vents de ees inventaires tntolise
5,0 ME.
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I. Résnltats de la vécolte 2004

Avances et paiements

Revenus bruts des entreprises acéricoles générés par la mise en marché du sirep
d’érable en grands contenants, 2000 & 2004

2004 | 2003 | X002 | 2001 | 2000
Revenus bruts 142,9% | 1266 | 1236 | 115 128
Paiements et avances 1324% | 119 | 116 | 115 94
CSRA & aide de transition 105 | 76 76 - 34*+

* 5.4 M$ de ces montants sont canditionnels 3 'antorisation de la FADQ.
** Programme de retrait des surplus 2000,

Sans mécanisme de mise en marché :

*  Revenu brut estimé (2000 4 2004) : 90 M $/année
*  Gains (2000 3 2004) : 200 2 250 M § (40 3 50 M S/annéc)

IT. Modalités de mise en mazché pour la récolte 2005

Convention de mise en mmarché 2005

2 Pas de dénonciation (Statu quo)

PRIX (§/livra)
= AA:235 A:230 B:220 C:1,75 D:-1,35 NC; 1,00

« Bior un supplément de 0,15 § la llvre pour chaque catégorie {sauf le NC) au prorata des volumes vendus
(Pooling de 1a prime)

= [ < 6% lumidne; NC
* VR: raduction de 0,10 $/livre

Autres

* Périnde de livreison: 1 mars ay 30 septembre 2005

» Livraison seulamant a des acheteurs adorizgész oy 3 la Fédérstion

+ Ligte des achelaurs autordzés est publiée dans ia TCN

* Clntech Agroalimentaire est l& saul agent mandatd par la Fédiration

* Des dommages liguldés pouvant aller Jusgu'a une semme de 1,20 § [a llvre peut &tre exigee
des producteurs qui livrent en-dehors de 'Agence
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II. Maodalltés de mise en marché pour la récolte 2005

Praogramme d’avances financiéres

Pour 1o volume contingentd

» 129 gypnce (1§ /entaille) (25 M § en 2004)

= 2ime gymnee (80 % pour le AA, A, B, C, 25% pour le D) & la livraison *
» 3ime avance (an plos 90 % pour le AAL A, B, C et D) & 1'automne

* Aucune avance pour le NC ot le VRS

* Pewi 8tre 75% sur toutes les catépories (sauf le NC et Ie VRS)

Pour 12 volu contings

* Aucune gvance
+ Les frais de pasteurisation (0,23§ 1a livre) 4 Ia charge des ¢ntreprises acéricoles

Pajements
* L& Réglement prévoit 3 vemsementa/annéer 15 juitlet, 15 novembre et le 15 mars
« Au protata des ventes

11. Modalités de mise en rrarché ponr la récolte 2005

PCSRA

+* Le nonveau programme universel de protection du revenu

= Remplace, 3 partir de 2003, le programme C5RA

+ Bécurize une marge historigue globale (tous les revenus agricoles)

= L’Inveninlre est consldéré i titre de revenu

« Le programme CSRA versait annnellement an sectenr acéncle 6 M 5

» Selon les estimations de In FPAQ, 'aide annmelle accordée par le PCSRA au secteur
acéricole sera Inférleur # 1 M §, pourguoi?:

1) Considérc le revenu flobal de Ientreprise,
2) L’agence de vente cf lc contingent stabilise & revenn des entreprizes acéricoles.

= Lz FPAQ
+ Recommande I’adhésion des acériculteurs au PCSRA

+ Demande 1a mise en cuvre d*un programme somplémentaice an programme
PCSRA
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II. Modalités de mise en marché pour la récolte 2005

Pragramme complémentaire

+ Demande (déposée & ta FADQ le 22 décembrp 2004)

¢ (1,14 $/1b sur lc volume contingenté
+ § M $/année sur 5-6 ans (40 4 48 M 5)

+ Objectifs

+ Sontenir le revenu des entreprizes acéricoles
» Inciter les entreprises acéricoles i:
-Respecter leg répglez de mize en marché
-A ne produire que [our contingent
* Réduire de 30 M Ib les inventaires invendus de siroep o ’érable
* Acquitter e plein solde des Inventalraes 2002, 2003 et 2004
+ Simplifier 1a comptablilité de Pagence
= Réduire les impacts fiscaux ct optimiser lcs versemenis du PCSRA

1T. Modalités de mise en marché pour Ia récolte 2005

Programme complémentaire

Situation o0 les producteurs acéricoles cessant de produire une fois leur
cible intra quota atteinte, impact national sur le ratio stocks/demande.

2008 2006 2007 2003 2002 2010 201,
Nombre
d'entaiflessous | 32380592 | 32380502 | 32380592 | 32380497 | 323R0592 | 32380592 | 32380502
omtingent
Cibla latra quota 210 2,10 210 210 210 210 210
Livmison réelle” | 63519288 | 63919289 | 57831737 | 63019289 | 63910289 | 60571135 | 63919289
Marché o | 62000000 | 64480000 | 67056200 | E87336B0 | 7045407 | T2215424 | 020809
(+x % par aandz)
;;:;:“ de3 1619 9 0711 | B7T463 | 4816391 | -B534 TRZ | «11 644268 | 16 10) 521
Volunn dey
stacks début 6000000 | 61919289 | 61358577 | 52131115 | 4774723 | 40779540 | 29135651
année
Ratio 057 096 051 0.7 067 056 039
stocks/demande v ‘ ” 4 ! ‘ ‘

(1)  Les livraisons rdelles reposent sur I*hypothéce que 94 %6 de 1o eopacité de production est produite; cette hypothéce
ripénd dw 1ca donades dola FPAQ.

(#)] Hypothise que 1z demande croft de 4 % par pn entre 20038 & 2007 ponr croftre anmite de fagon constont= 3 2,5 Y%/on,
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II. Modalités de mise en marché pour la récolte 2005

Ne pas produire plus que son contingent

Quatre raisons de produire moins de sirop en 2005

1. Une réduction des inventaires cumulés.
2. Ancun frais pour supporter le hors contingent
3. Une meilleure compensation du PFCSEA

4. Des revenus provenant de la vente des inventaires invendns
Et, le cas échéant:

5, Une compensation de 0,14¢/livre sur le contingent
(programme complémentaire)

71, Madalités de mise en marché pour la récolte 2005

Ne pas produire plus que sen contingent

Revenus pour une entreprise de 10 000 entailles spiécialisée an acéricultura
{aucune autre production agricole}

Production limitde Production avee
Au contingent hors contingent
Production 2005 1,75 2,33
Revenu byt (contingent de 1,75 1b/ent,) 35 300 35 000
Revenu brut pour le hors contingent =} -0-
Compensation du PCSRA 3 454 -0-
(Colit marginal du sirop prodnit hors contingent -k - (2 726}
Coit de pasteurisation et d'enireposage - (b (1 450)
Revenu total 38 454 ) 30 824

Compenyation du programme eomplémentuive demandé: 17 500 Hvees X 14 ¢/livee = 2 450 §
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II. Modalités de mise en marché pour ls récolte 2005

Ne pas praduire plus que son contingent

Contingent E ' Contingent

H1. Modalités de mise en marché pour la récolte 2005

Contingent (75%)

L_Ajosternent du_contingent 2005 (année 2004)
* & 000 fiches complétées
« Maintiet du facteur de 75%
» Contingent inténmaire: 91 M 1b

» Continpent (75%): 6% M 1b
- Bétait 3IMIb
- Vrae 66 M Ib

I0._Demande de [a Gaspésie

* Un contingent iniérimaire de 2,66 Tb/cntaille pow: } 200 ha

- ]il‘tre en mesure de produire annueliement 100% de leur CI

+ Etre payé 4 100% de leur CI

+ U entrapdt e tépion et un programme d’avanees gérés por des Gazpésiens
» Réponse de la FPAGQ: DESACCORD COMPLET

IIL. _Problématique des productenrs/transformatenrs

= 3 problématigues
* Rachat de sirop
« Pz d'incltatif 3 aceroitre leor détil
= Venis dirsete aux consommateurs
+ Création d'un comité (suite A la résolution de 1"AGA 2004)
* Recommandations: 1) Avgmentation de 25% du détall historique permis (max. CI)
2) Réplement sur les nornes ¢ qualitd pour 1¢s petits contenants
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IIL. Les quatre enjenx de la mise en marché en acériculture

Développement des marchés

Les défis:

= Dégaizonnalizser 1a consommation des produits de 1'érable (en favoriser
la consormmation 4 1’année) ;

» Eduquer le consommateur sur I"utilisation des produits de I’érable
{déconverte d'autres utilisations qu’avec les crépes) ;

= Accroitre notre présence sur les marchés extérieurs (nous exportons en
movyenne prés de 78% de notre production).

III. Les quatre enjeux de la mise en marché en acéricnlture

Développement des marchés

L’action de la FPAQ pour développer nos marchés

- Campagne d’automne « La cuising & I*érable » (réalisé)
. Campagne de Noél « Joyeux temps des sucres » (réalisé)

. Concours de dessing pour les Seoles primaires du Québec (réalisd)
~ 600 écoles ont participé '

. Ouverture officielle du temps des sucres (A venir)
- Montréal
- Japom

. Vitrine des produits de 1’érable au S8IAL (3 venir)

. Mission commerciale aux Etats-Unis et en Allemagne (& venir)

10
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ITI. Les quatre enjeux de Ia mise en marché en acériculture

Sécurité du revenu

Amndaleyde | VNA Contritestian Aide
\ntarvention reférence | (MS) (%) ™)
2000 100 F
CSRA 2004 a0 8
2002 o7 | 8

Trolsiam sida de transf
Total des aldes

* Aide gouvemamentale su secteur scérleple entre 2002 et 2004 {$/annéa)

= CSRA - BMS
» Aide da tranzition - 2BMS
* Remboursement, d'Intérets CLTME

10,5M 8

« Sputien antuel gu nouvaau programme PCSRA (astimiation de la FPAQY: infériour 31 M §

Perte pour l'acércutiure (9.5 M 8} (6% des recettes)
+ Advenant un rafus pour |a mise en ceuvre d'un programme complémentzire: MOBILISATION

II. Les quatre enjeux de i mise en marche en acéricnliure

Séeurité du revenu
Contributions pouvernementales ﬁu: programimes
de sécurité du revenu par secteur de production
Recettes Contribution % de
Productions | monétaires totale
(s) 5) support

Céréales 422 M TiM 18%
Bovins 464 M 84,5 M 18%
Oving . 16 M 6,38 M 43%
Pommes 27M I1M 1%
Pommes de terre B3 M BS5M 10%
Sirop d’érable 120 M 0M 0%

11
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M. Les quatre enjeux de la mise en marché en acérieulture

Se tenir debout devant la contestation et le marché noir

1. 2 menaces au systéme de mise en marché
= Contestations chroniques de certaina opposants
— Citadelle ‘
— Agsociation des productents transformitenrs (Lapierre, D&G, Sitoptier)
-- Regronpement acéricole de 1a Gaspésic
— Union acéricole paysannc
— Conseil de "industrie acéricole du Québec
» Marché noir |
— Prive la majorité des acéricultenrs de revenna importants

2. Solutions

+ Résister et persévérer sur le plan politiqué et 1égal

+ Prendre 1¢s moyens pour faire respecter les réglements et conventions
» Atteindre les objectifs

— De développer des marchés
— Die soutenir les revenns

IIN. Les quatre enjeux de la mise en marché en acériculture

Se tenir debout devant la contestation et le marché noir

Prendre les moyens pour faire respecter les réplements
(Résolutions de PAGA 2004)

+ Enquétes auprés des producteurs

— Prés de 200 produsteurs cn 2003-2004 {500:000 en dommages)
— 140 producteurs depuis "avtorane 2004

= Enquétcs auprés des achetours ‘

— 4032055 Canada In¢, (Jean-Yves Lepage et Martin Malenfant)
— René Roy ‘
— Clément Nadean
— Marcel Doyon
—Ren¢ Leclere
— Les Produits de 1" érable Philva Ine.
— Les Produits de I’ émable les Bois-Francs
« Exportations BJS Inc,
— Sirop d*érable HRB
— Robert Jalbert ‘
+ Snspendre le contingent des producteurs en défaut
+ Imposer les demmages et pénalités
w Jusqu'i 2,405 Tivre
+ Dénoncer les contrevenants an Fisc, le cas écliéant
« Date de réglement 4 1’amiablc pour les producteurs: 15 mars 2005

12
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III. Les quatre enjeux de la mise en marché en acériculiure

La mise en marché d’un produit de qualité

+ Problématiques

— Semble y avoir une augmentation du % de VR
— Semble y avoir une aupmentation de la production de sirop d’érable
— Qualité douteuse de plusisurs sitops d*érable sur le marché du détail

* Demandes de I'AGA 2004
— Revoir le systéme de catégorisation du sirop d'érable ¢t analyser Ja possibilité de
créer 3 catégorias:
. Comzommateur
. Transformation
' Industrielle

:IV. Faite saillants & Conclusion
Faits saillants et conclusion

I. Résultats de o récnlte 2004

= Diminution d=x ventes de vrac (-E M lb)

= Danirnition dag vemve: da bio (-5 M 1b)

= Réduction des inventires détenus par Jes achetears (-7 M {b)

= Tanx de VR, dlevé

= Taux de sirop clair dlevé

* 20% da sirop hom contingent

= Ventes de 4,5 M Ib de sicop forcd de 2000, 2002 e 2003

= Hansse des exportbions (2 M 1k}

» Muintian du prix et éoart faverable par mpport aux prix amémicain

+ 80% de Ia production mondizle

+ Stobilité e In procuction § IPextérzar de Quehec

« Rpvenua (pves CSRA) = 140 M E

* Crverture de coddit an 15 mars 2005 33 M5

* Faicment final
= 15 maws 2005 {eonditicnnel & 'avtorisation de Jn FADD)
~54ME .

II. Moadalités de mise en marché 2005

* M&me convetion qu'en 2004 (mémes prix) '

* Méme programme d'avanes (sauf pour avances sur 1z hors.contingent)

« Contingent maintery & 75% dw CI )

« MNon i Ia Gaapésie

+ Ouverturs pour lea productanra/ransforataurs

» Dominde d'un programme complémantaire pour 2005 (14671 sur le confingent)

IIL. Autres enjeux
+ Promation et développement dez marchés = Sectever di détil
= Sfcuritd du vevenin + Qualité

13



